
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

+90 538 794 70 03 

 
Mevlana Mah. 1776/23 Sok. No:39/A 

Bornova/İZMİR 

 

www.evotoptan.com 

http://www.evotoptan.com/


EVO TOPTAN MANAGEMENT DROPSHİPPİNG NEDİR? 

Trendyol mağazası olan girişimciler için geliştirilmiş, tüm e-ticaret 

süreçlerini profesyonel ekip tarafından yönetildiği gelişmiş bir satış 

modelidir. 

Bu sistemde siz; ürün, stok, kargo, veya müşteri yönetimiyle 

uğraşmazsınız. 

Tüm operasyon Evo Toptan tarafından yürütülür, siz sadece kazanç 

ve büyümeye odaklanırsınız. 



KAZANÇ MODELİ VE KOMİSYON YAPISI 

Evo Toptan Management Dropshipping Sisteminde, ürün 

maliyetiyliyle uğraşmanıza gerek yoktur. Tüm kazanç modeli, satış 

sonrası oluşan net gelir üzerinden belirlenir. 

 
KAZANÇ SİSTEMİ NASIL ÇALIŞIR? 

1. Satış Gerçekleşir 

 
Trendyol mağazanız üzerinden bir ürün satışı yapıldığında, toplam 

satış tutarı (ciro) oluşur. 

2. Giderler Otomatik Düşer 

Bu ciro üzerinden: 

 
 Trendyol komisyonu 

 Kargo ücretleri 

 Vergiler 

 Ürün Maliyeti 

otomatik olarak düşülür. 
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3. Net Kazanç Hesaplanır 

Tüm kesintiler sonrası kalan tutar net ciro olarak belirlenir. 

 
4. Sabit Kazanç Payı 

Net ciro üzerinden %20 sabit kazanç elde edersiniz. 

Satış olur → giderler düşer → kalan tutarın %20’si sizin kazancınız 

olur. 

Günlük Ciro Avantajı 

Evo Toptan olarak, iş modelini daha stabil hale getirmek için: 

 
Günlük minimum 50.000 TL ciro hedefi ile çalışılır 

Düşük satış riskini minimize eder 

Daha stabil ve öngörülebilir kazanç sağlar 
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KARGOLAMA SÜRECİ 

Evo Toptan Management Dropshipping sisteminde, siparişler hızlı ve 

düzenli şekilde kargoya verilir. 

Amaç; müşterilere aynı gün çıkış ve hızlı teslimat sağlamaktır. 

 
SÜREÇ AŞAMALARI 

Gece boyunca ve sabaha kadar gelen siparişler, 

sabah 09:00’da kargoya teslim edilir. 

AKŞAM KARGO ÇIKIŞI 

Gün içerisinde (sabah–akşam arası) verilen siparişler ise 

aynı gün saat 17:30’da kargoya verilir. 

AVANTAJLAR 

Bu çift seferli sistem sayesinde: 

Siparişler beklemez 

Aynı gün kargo çıkışı sağlanır 

Müşteri memnuniyeti artar 

Satış performansı yükselir 



BAYİLER ARASI REKABET DENGESİ 

Evo Toptan Management Dropshipping sisteminde, bayilerimizin 

birbirleriyle gereksiz rekabete girmemesi için özel bir ürün yönetimi 

uygulanır. 

Amaç; herkesin aynı üründe yarışması değil, her bayinin kendi 

alanında rahatça satış yapabilmesidir. 

KİŞİYE ÖZEL ÜRÜN ATAMASI 

Her mağazaya aynı ürünler eklenmez. 

Danışman ekibimiz, ürünleri mağazalara özel şekilde dağıtır. 

Böylece: 

 Aynı ürün için bayiler karşı karşıya gelmez 

 BuyBox rekabeti minimize edilir 

 Kazanç düşüşü engellenir 
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DÜZENLİ ÜRÜN GÜNCELLEMESİ 

Sistemde ürünler sabit kalmaz. 

Her hafta yeni ürünler eklenir 

Ürünler belirli periyotlarla değiştirilir 

Satış potansiyeli sürekli canlı tutulur 

NEDEN BU SİSTEM ÖNEMLİ? 

Trendyol gibi platformlarda aynı ürünü birden fazla satıcının 

satması, genellikle: 

 Fiyat savaşına 

 BuyBox kaybına 

 Düşük kâra 

neden olur. 

Evo Toptan bu riski baştan ortadan kaldırır. 
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YENİ BAYİ BAŞLANGIÇ AŞAMALARI 

1. Sözleşme Süreci 

Hazırlanan sözleşmeler çift taraflı kaşelenir imzalanır. 

2. Danışman Ataması 

Bayiye özel danışman atanır. 

3. Danışman İle İşe Başlama Süreci 

 
Danışman trendyol mağazasında yetkilendirilir, gerekli analizleri ve 

düzeltmeler sağlanır. 

4. Satışa Başlama Süreci 

 
Bayi başvuru esnasında belirttiği toplam sermayesi tutarında satış 

yapmakla zorunludur. Danışman ciro hedefi, buybox müsaitlik 

durumu, bayiler arası müsaitlik durumu, stok müsaitlik durumu, 

pazaryeri müsaitlik durumunu inceleyerek doğru ürünleri tespit 

eder ve satışa başlar. 
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5. Satış Esnası Süreci 

 
Danışman satışı gerçekleştirir, müşteri sorularını cevaplar ve 

bayinin buyboxta devamlı kalabilmesini sağlar. 

Fiyat, stok, kampanya gibi gerekli aksiyonları alır. 

 

6. Satış Tamamlandıktan Sonra 

 
Danışman satış raporlarını muhasebe, kargo etiketlerini operasyon 

birimimize iletir. 

Muhasebe birimimiz muhasebe raporu hazırlar, bu rapor; 

 
 Kargo, ürün, vergi giderlerini 

 Ciro ve toplam performansı 

 Net Kazancı 

 
Net bir şekilde sunar, bu rapor sayesinde bayimiz satışına dair 

profesyonel bir muhasebe raporuna sahip olur. Bu sayede büyüme 

çalışmaları ve gerekli bilgilere farklı bir hesap yapmasına gerek 

kalmadan sahip olur. 
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7. Proforma Süreci 

 
Satış süreçlerinin ardından, ilgili işlemlere ait proforma belge 

bayiye iletilir. 

Bayi, kendisine iletilen proforma doğrultusunda ödeme işlemini 

gerçekleştirir ve süreç planlı şekilde ilerler. 

Bu yapı sayesinde ödeme süreci şeffaf, kontrollü ve sistematik bir 

şekilde yönetilir. 

8. Kargo, Sevkiyat ve Operasyon Süreci 

 
Evo Toptan Management Dropshipping modelinde, kargolama ve 

sevkiyat süreçleri standart ve disiplinli bir operasyon yapısı ile 

yürütülür. 

Kargolama süreci, belirlenen zaman planına (Sayfa 5’te belirtilen 

çift sefer sistemi) bağlı kalınarak eksiksiz şekilde uygulanır. 
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7. Geniş Tedarik Ağı 

 
Evo Toptan, tek bir kaynağa bağlı kalmadan birden fazla tedarikçi 

ile entegre şekilde çalışır. 

 Aynı markaya ait farklı barkodlu ürünler 

 Farklı kategorilerde geniş ürün çeşitliliği 

 Farklı tedarikçilerden paralel sevkiyat 

tek bir sistem üzerinden yönetilir. 

 
Merkezi Tedarik Yönetimi 

Evo Toptan, süreçte genel tedarikçi rolünü üstlenir. 

Ürünler farklı firmalardan temin edilse dahi, tüm operasyon tek 

merkezden kontrol edilir. 
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Standart ve Kesintisiz Kargolama 

Tedarikçi değişiklikleri operasyon sürecini etkilemez. 

Kargolama planı her zaman sabit kalır 

Gönderimler zamanında yapılır 

Gecikme veya aksama yaşanmaz 

Bu sayede müşterilere her zaman istikrarlı ve güvenilir teslimat 

deneyimi sunulur. 

 

 

Satışa Sunulan Markalar 

Evo Toptan Management Dropshipping sisteminde satışa sunulan 

markalar ve ürünler, sabit değil dinamik bir yapı ile yönetilir. 

Ürün portföyü, pazaryerlerindeki satış performansları ve talep 

durumuna göre sürekli olarak güncellenir. 
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Ürün Seçim Kriterleri 

Sisteme dahil edilen tüm ürünler belirli bir performans standardına 

göre seçilir: 

Pazaryerlerinde satış potansiyeli yüksek ürünler 

Talep gören ve dönüşüm oranı güçlü markalar 

Güncel ve trend ürünler 

Düşük performans gösteren veya satış potansiyeli zayıf olan 

ürünler sisteme dahil edilmez veya sistemden çıkarılır. 

Dinamik Ürün Yönetimi 

Stokta bulunan markalar dönemsel olarak değişebilir 

Yeni çıkan ve trend olan ürünler hızlıca sisteme eklenir 

Ürün portföyü sürekli optimize edilir 

Bu yapı sayesinde satışta süreklilik ve performans korunur. 
 

 

 

Evo Toptan ile tüm süreçler profesyonel bir yapı içerisinde ilerler; 

siz ise operasyon detaylarıyla uğraşmadan işinizi güvenle 

büyütmeye odaklanırsınız. 
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Satışa Sunulan 
Markalarımız 
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